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NỘI DUNG CHÍNH CỦA Ý TƯỞNG/DỰ ÁN
1. Giới thiệu chung về ý tưởng/dự án 
1.1. Mô tả tổng quát: 
Vạn Vật CampSite là khu cắm trại nghỉ dưỡng được tích hợp đầu tiên tại Việt Nam có trách nhiệm bảo vệ môi trường, tích hợp hỗ trợ thanh toán qua tiền điện tử Crypto, và du khách có thể  tham quan trại cá Tầm suối Đà Lạt. Không những thế, Vạn Vật CampSite còn cung cấp trải nghiệm tự do nhặt củi, đốt trại với rừng nguyên sinh phong phú, mang lại trải nghiệm được hòa mình vào thiên nhiên hoang dã sau những ngày dài mệt mỏi từ công việc hoặc học tập.
Không những thế, Vạn Vật CampSite còn mang đến du khách một chuyến tham quan trại cá Tầm suối Đà Lạt! Ở đó du khách có thể tự do ngắm những đàn cá Tầm to nhỏ nhiều kích thước. Không dừng lại ở đó, Vạn Vật CampSite còn cho phép du khách mua lẻ cá Tầm về nướng trên lửa trại, không những du khách được ăn cá tại nguồn không thông qua bất kì thương gia nào, từ đó đảm bảo được nguồn thức ăn rõ nguồn gốc, mà còn có được trải nghiệm vô cùng ấm áp và quây quần bên đống lửa trại tự xếp, cá tự chọn, và chiếc lều tự dựng lên. Sau đó ta nói chuyện vui vẻ bên nhau dưới mây trời tối se se lạnh của Đà Lạt. Hoàn toàn xứng đáng với công sức mình bỏ ra phải không nào?


Vạn Vật CampStay cũng cung cấp những dịch vụ tương tự như Vạn Vật CampSite. Tuy nhiên có một số thay đổi về nơi cắm trại và cách thức vận hành. Du khách chọn Vạn Vật CampSite có thể tùy hứng cắm trại tại bất cứ đâu trên đất trống, và sẽ tự thỏa thuận với nhau nếu chọn nơi gần với nơi đã có người cắm trại. Tuy nhiên Vạn Vật CampStay thì khác. Thay vì để du khách cắm trại theo cách vô tổ chức, Vạn Vật CampStay chia ra từng khu và du khách chọn Vạn Vật CampStay chỉ có thể sử dụng ô đất mà mình đã đặt, bao gồm cả việc đốt lửa trại, dựng lều, vui ca nhảy múa, và các hoạt động khác. Về khu rừng chung và tham quan trại cá, cả hai hình thức đều giống nhau.
1.2. Mô tả sản phẩm/dịch vụ, giải pháp dự kiến kinh doanh: 
Vạn Vật CampSite chủ yếu hoạt động trên vùng đất được chọn kỹ lưỡng, có cảnh đẹp, và là nơi du khách có thể tự do check-in, chụp ảnh. Du khách có thể đặt vé thông qua website https://travel.vanvatcorp.com/camping/camp-site

Vạn Vật CampStay hoạt động song song với Vạn Vật CampSite, và diện tích sử dụng của cả hai hình thức sẽ được điều chỉnh để thích hợp với nhu cầu sử dụng của thực khách tại thời điểm đó. Du khách có thể đặt vé thông qua website https://travel.vanvatcorp.com/camping/camp-stay
2. Mô tả nhu cầu, tính độc đáo, sáng tạo mới của SP-DV và khả năng đáp ứng nhu cầu của người sử dụng sản phẩm/giải pháp hữu ích 
Vạn Vật CampSite và Vạn Vật CampStay đều có trách nhiệm bảo vệ môi trường rất nghiêm ngặt, nên du khách có thể an tâm về chất lượng của khu cắm trại trước và sau khi đi vào hoạt động lâu dài. Tuy nhiên, du khách cũng cần lưu ý về nội quy xử lý rác thải. Cụ thể, trước khi đặt vé từ cả hai hình thức, du khách bắt buộc phải có tài khoản Vạn Vật được xác minh căn cước công dân đầy đủ. Với tài khoản được thiết lập, du khách có thể đặt hộ, hoặc đứng ra chịu trách nhiệm trước Pháp luật về chuyến đi ấy. Các du khách còn lại (nếu có) có thể không cần tài khoản Vạn Vật nếu đã có người đứng ra đặt vé có tài khoản.
Theo mặc định, tài khoản Vạn Vật mới đăng ký sẽ có điểm uy tín là 100. Số điểm tối thiểu để có thể đặt vé trên cả hai hình thức là 25.
Cả hai hình thức đều có chung nội quy. Không xả rác bừa bãi. Nếu nhân viên vệ sinh phát hiện rác trên khu cắm trại của du khách khi du khách chuẩn bị làm thủ tục check-out để ra về, du khách đó sẽ bị mất 10 (mười) điểm uy tín trên tài khoản Vạn Vật, cùng với việc nhận một khoản phí vệ sinh là 60.000 VND. Nếu khu cắm trại của du khách sạch sẽ, không để lại bất kỳ dấu hiệu nào của việc mình đã cắm trại ở đó, du khách sẽ không bị mất phí vệ sinh và sẽ được thưởng 0.03 điểm uy tín trên tài khoản Vạn Vật.

Gần khu cắm trại của cả hai hình thức sẽ là tiệm Tạp Hóa nhỏ. Du khách mua đồ ở đây sẽ phải trả thêm phí phân loại rác thải từ 5.000 đến 10.000 VND cho món đồ đó so với giá trị của nó ở các nơi khác. Và sẽ có mã vạch được dán lên từng sản phẩm.
Du khách có thể nhận lại khoản trả thêm khi mua đồ nếu phân loại rác đúng cách.
Rác sẽ được phân loại tại khu phân loại rác, gần tiệm Tạp Hóa. Ở đây du khách có thể lựa chọn 02 hình thức để xử lý rác thải. Lựa chọn thứ nhất dành cho khách đang có công việc gấp hoặc đang vội, có thể vứt rác vào thùng chưa xử lý của khu phân loại, khách sẽ không nhận được khoản tiền trả thêm nếu mua từ tiệm tạp hóa nhưng sẽ không mất phí vệ sinh và điểm uy tín nếu đã dọn sạch khu cắm trại trước khi đi về. Với lựa chọn thứ hai, khách có thể phân loại ĐÚNG loại rác ở từng máy phân loại khác nhau và nhận lại phí phân loại rác thải đã thanh toán từ trước. Ở đây máy chỉ nhận các sản phẩm có dán mã vạch của công ty, nếu không quét được hoặc không có mã, tức là sản phẩm được mua ở ngoài, máy sẽ trả rác về du khách. Du khách sau đó có thể xử lý rác tại thùng chưa xử lý.

Đề án cũng xác định rõ sản phẩm/dịch vụ trước mắt cung cấp cho nhóm khách hàng mục tiêu nào? Thị trường mục tiêu nào? Quy mô ra sao? Khả năng mở rộng phát triển kinh doanh ra sao?
- Đề án cũng cần nêu rõ về tính sáng tạo hoặc tính mới của sản phẩm/giải pháp hữu ích và khả năng đáp ứng khách hàng trên thị trường nhất là khách hàng mục tiêu ( khoảng 2000 từ)  sử dụng hình ảnh và dữ liệu cần thiết để hỗ trợ mô tả. Nếu là sản phẩm xuất phát từ nghiên cứu khoa học thì phân tích rõ tính đột phá mới trong kỹ thuật cốt lõi và những lợi ích mà tính đột phá đó mang lại (năng suất cao hơn, tiết kiệm hơn... Nếu là dịch vụ mới phát triển thì cần phân tích rõ những yếu tố mới của dịch vụ, cải thiện tiện ích gì, khả năng đáp ứng nhu cầu thị trường, khả năng áp dụng thực tế, giải quyết được vấn đề gì của xã hội ...). 
- Đề án cũng cần xác định rõ là có đối thủ cạnh tranh hay không? Nếu có đối thủ cạnh tranh là ai, họ như thế nào? Đồng thời nêu rõ những điểm khác biệt của sản phẩm, dịch, cách thức kinh doanh….. cung cấp cho khách hàng khác với đối thủ cạnh tranh như thế nào? Cơ hội thành công ra sao?
Tính mới, tính sáng tạo: (30%)
- Tính kế thừa: Cần nêu rõ những đóng góp riêng của đề án trong việc phát triển sản phẩm/giải pháp hữu ích. Đặc biệt, cần nêu rõ đã khắc phục những nhược điểm nào, sáng kiến cải tiến những chỉ tiêu nào của giải pháp hữu ích đã biết (nếu có) hoặc có những sáng tạo hoàn toàn mới;
- Tính mới, tính sáng tạo: Nêu bật tính sáng tạo và tính mới của sản phẩm/giải pháp hữu ích so với những sản phẩm tương tự hoặc hướng tới cùng đối tượng sử dụng. Những đặc thù nổi trội của sản phẩm/giải pháp hữu ích là gì? Nêu rõ những đột phá về mặt công nghệ và dịch vụ của sản phẩm/giải pháp hữu ích. 
 Tính phù hợp: (20%)
- Khách hàng mục tiêu: Nêu rõ khách hàng mục tiêu của sản phẩm/giải pháp hữu ích. Giải thích rõ cơ sở để khách hàng mục tiêu sẽ sử dụng sản phẩm/ giải pháp.
- Khả năng đáp ứng: Các tính năng của sản phẩm/giải pháp hữu ích có thể đáp ứng đối tượng sử dụng như thế nào?.
3. Dự kiến kế hoạch thực hiện của dự án ( khoảng 500 -1000 từ)
Mô tả cách thức, quy trình sản xuất kinh doanh sản phẩm/dịch vụ ( Lập cửa hàng, Trang trại, hay công ty….) như thế nào? Dự kiến chi phí để tạo ra  Sản phẩm/Dịch vụ.
Quy mô SX/KD ban đầu ra sao, phát triển thế nào?
Kênh phân phối của dự án:  Phân tích và xác định các kênh phân phối sản phẩm/ dịch vụ  của dự án với từng phân khúc khách hàng, địa bàn cụ thể. Nêu rõ đối với phân khúc khách hàng nào dự án nhắm đến thì kênh phân phối nào cho hiệu quả. Tổ chức hoạt động các kênh phân phối ra sao?
Định giá sản phẩm/dịch vụ: Dự án dự kiến cung cấp SP/DV với gia như thế nào khi so sáng với đối thủ ( nếu có) hoặc cách định giá khi không có đối thủ.
Tính toán Cấu trúc chi phí và dự toán chi phí thực hiện dự án: Nhóm cần phân tích và xác định rõ chi phí ban đầu, chi phí cố định, chi phí biến động, marketing, chi phí sản xuất, nhân công, điện nước... Các chi phí ban đầu cần bỏ ra để thực hiện sẽ cho thấy tính khả thi của việc kinh doanh cũng như khả năng kêu gọi đầu tư cho dự án. Cần lập bảng tính toán chị phí ban đầu
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Ngoài ra cũng cần dự tính mức độ lợi nhuận trước thuế khi thực hiện sản xuất kinh doanh:  Giá bán – Chi phí của SP/Dv Theo quy mô sản xuất kinh doanh và dự kiến mức doanh thu, lợi nhuận của từng thời kỳ tính toán chi phí-doanh thu.
Nguồn doanh thu : Phân tích và xác định rõ tất cả các nguồn doanh thu có thể thu được từ sản phẩm/ dịch vụ dự kiến của dự án ( Có thể là từ phí dịch vụ, đối tác nhượng quyền, đối tác quảng cáo, doanh thu sản phẩm). Các tính toán doanh thu phải được thực hiện trên cơ sở xác định rõ mức tiêu thụ SP/DV với những con số dự kiến cụ thể cho từng giai đoạn triển khai dự án ( có thể là tháng, quý, năm ) nhưng các số liệu cần được rõ ràng và thể hiện sự tính toán dự trù có cơ sở thực hiện.
Dự kiến lời- lỗ theo mức độ phát triển dự án ( tính theo từng quý, bán niên hoặc năm)
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4. Nguồn lực thực hiện dự án ( khoảng 300-500 từ)
- Dự án đã có đơn vị, cá nhân nào  tư vấn hỗ trợ hay chưa.
- Đánh giá nguồn nhân lực, Cơ sở vật chất, mặt bằng… để thực hiện dự án;
- nêu Cơ cấu tổ chức bộ máy, nhân sự ban đầu cho thực hiện dự án; 
- Các đối tác chính hỗ trợ triển khai dự án;
- Giải pháp huy động vốn triển khai dự án bao gồm nguồn lực sẵn có từ gia đình, đồng nghiệp, số vố cần huy động,
5. Các kênh truyền thông (10% tổng số điểm, khoảng 500-1000 từ)
- Lập kế hoạch truyền thông tổng thể về dự án tới khách hàng nhất là khách hàng mục tiêu: Truyền thông qua các kênh nào, cách thức, thời gian thực hiện… 
- Mô tả nội dung, công cụ truyền thông ra sao? Có yếu tố nào đặc biệt hay không.  
- Dự kiến kênh truyền thông để tiếp cận khách hàng, đánh giá hiệu quả của kênh truyền thông đó.
6. Những thuận lợi, khó khăn dự kiến khi thực hiện dự án.
Các thuận lợi:
Các khó khăn:
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image1.png




